
経営管理体制構築セミナー
第８回テーマ：取引先との契約

『第８回：取引先との契約』では、以下の内容が学べます。

✓ 契約書の必要性

✓ 取引先との契約のポイント

✓ 契約書管理のフレームワーク

✓ 法務担当の育成

✓ 買い与信の管理方法

✓ 業務委託契約書の印紙税

✓ ワーク

経営のドライビングテクニックともいうべき“経営管理”

第８回のテーマは『取引先との契約』です

以下のような意識をお持ちの経営者を対象としています。

○経営管理のフレームワークを理解したい方

○経営管理の見直しを行いたい方

○経営管理の本質を学びたい方

事業をする中で避けて通れないのが、『契約』行為とそれを明文化した『契約書』の管理です。

契約管理を主とした法務の領域については、実際に事故が起きるまではその重要性に気付くことができない

ケースが多いです。そのため、今回のセミナーでは、まずその重要性と必要性を理解していただくことからはじ

めます。

その上で、取引先との契約のポイントと、契約書管理のフレームワークについてお伝えします。

さらに法務担当の育成の視点や、聞きなれないかもしれませんが“買い与信”の考え方についてもお伝えします。

本セミナーは東証グロース市場の上場審査チェックリストに対応した「5つの視点」で全体

プログラムを構成しています。『第８回：取引先との契約』では、特に以下の内容を扱いま

す。

<セミナーのご案内>



開催概要

①受講料：弊法人顧問先 無料

上記以外 5,000円（税込）

②受講方法：以下の２つの方法からお選びいただけます

【会場参加】 or 【後日の動画視聴】

③申込方法：下記URL又はQRコードよりお申し込みください。

会場参加URL：https://onl.tw/1LNZx8B

動画視聴URL: https://onl.tw/LcgCewi

※申し込み先着順に受付いたします。募集定員に達し次第、締め切らせていただきます。

※個人情報の取り扱い等：受講申し込みの際にご登録いただきました個人情報は、当社で適切に管理し、セミナー運

営のほか、当社の最新情報の提供や各種セミナー等のご案内に活用させていただくことがあります。

リージョンパートナー税理士法人 盛岡事務所

〒020-0052 盛岡市中太田新田25番地140 TEL：019-677-8517

info@region-partner.jp

日時：

2023年10月18日(水)10：00-11：30 受付開始9:30-

場所：アイーナ  8階研修室815

動画受講の方：開催の翌々日に動画視聴用URLをご連絡いたします

第８回テーマ：取引先との契約

講師：

リージョンパートナー税理士法人 代表社員、株式会社アガットイノベーション 取締役

公認会計士/税理士 三上 光徳

主催：

リージョンパートナー税理士法人

株式会社アガットイノベーション

本セミナーへのお問い合わせは

第８回セミナー 開催のご案内

https://onl.tw/1LNZx8B
https://onl.tw/LcgCewi
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